Su informacioén

¢En calidad de qué o en representacion de quién participa en esta consulta
publica? *
Distribuidores mayoristas/Operadores logisticos

Nombre completo (del particular o de la institucion representada)*
Ano6nimo

¢Desea publicar el nombre junto a su respuesta 0 mantenerlo confidencial (en cuyo
caso se publicara como respuesta anénima)?*
Confidencial

E-mail de contacto (se mantendréa confidencial)*

Breve justificacion del interés del particular o de la institucion por el sector de la

comercializacién y distribucion mayorista de medicamentos dispensables a través
de oficinas de farmacia en Espafia (maximo 150 palabras) *

[...] es una compafiia global de soluciones para el sector salud cuyo core business es la
distribucion farmacéutica. Queremos formar parte de esta iniciativa con tal de mejorar
el sector para todos los agentes que formamos parte.

Comercializacion de medicamentos originales,
genericos y biosimilares

¢ Tiene un papel suficiente la evaluacion econdémica en la actualidad en las
decisiones de financiacion y precio de medicamentos originales protegidos bajo
patente?

NC

¢ Compiten los medicamentos originales (sin patente) y genéricos en un terreno de
juego nivelado? ¢ Son necesarios incentivos al fomento de genéricos? Si es asi, ¢qué
tipo de incentivos?

NC

¢ Compiten originales (sin patente) y biosimilares en un terreno de juego nivelado?
¢ Son necesarios incentivos al fomento de biosimilares? Si es asi, ¢qué tipo de
incentivos?

NC

¢Es adecuada la fijacion de precios de genéricos/biosimilares inicialmente, cuando
entran al mercado, con respecto al precio del original de referencia? ¢Seria mejor
0 peor su determinacion mediante otras alternativas? Por favor, en su respuesta
precise si se refiere a genéricos, a biosimilares, 0 a ambos.

NC

¢ Desde el punto de vista de la competencia, qué ventajas e inconvenientes tiene el
sistema de precios de referencia y de agrupaciones homogéneas? Por favor, en su



respuesta especifique si se refiere al sistema de precios de referencia o al de
agrupaciones homogéneas.
NC

¢ Considera que seria conveniente reformar el sistema de precios de referencia y de
agrupaciones homogéneas? Si es asi, ¢en qué sentido?

Si:

* Deberia incluir plazos de convivencia de precio razonables para garantizar que los
agentes, tanto farmacia como distribucion, podamaos rotar las existencias antiguas y no
sufrir depreciacion.

* Deberia excluirse del calculo de precio de referencia cualquier medicamento cuya
comercializacion no sea efectiva

¢Hay mecanismos de flexibilidad de precios suficientes para garantizar que
medicamentos de alto valor terapéutico no abandonen el mercado por falta de
rentabilidad una vez expire su patente y se incluyan en el sistema de precios de
referencia o agrupaciones homogéneas?

Si estos mecanismos existen no se utilizan de forma adecuada ni suficiente.

¢ Qué ventajas e inconvenientes plantea el sistema de precios notificados?
Ventaja: Permite un control de los precios validos para la SS.

Inconveniente: A dia de hoy la venta de un medicamento que tenga 2 precios impacta en
todos los actores y en Gltima instancia en el consumidor final. Hay una falta de
informacidn para que los agentes, distribucion y laboratorio, puedan saber si el precio
de una unidad concreta es el comunicado o el financiado lo que imposibilita
técnicamente la aplicacion del sistema.

Distribucion mayorista y minorista de medicamentos
de uso humano a través de oficinas de farmacia.

¢Resulta adecuado el sistema actual de retribucion a la distribucion mayorista de
medicamentos? Por favor, explique por qué resulta, o no, adecuado el sistema de
retribucion y, en caso de no serlo, qué alternativas podrian utilizarse.

No. Que solo exista margen de techo, es una ineficiencia, deberia existir también un
margen de suelo que evite que un gran nimero de medicamentos se estén vendiendo con
pérdidas.

¢Resulta adecuado el sistema actual de retribucion a la distribucion minorista de
medicamentos a través de oficinas de farmacia? Por favor, explique por qué
resulta, o no, adecuado el sistema de retribucién y, en caso de no serlo, qué
alternativas podrian utilizarse.

NC

En relacion con la dispensacion de medicamentos, ¢ qué servicios afiadidos ofrecen,
o podrian ofrecer, los farmacéuticos a los consumidores en las oficinas de
farmacia?

En un contexto de presidn de nuestro sistema de salud (acrecentado por la Covid-19



pero también previo a este), las farmacias tienen un papel clave que desempefiar en el
acompafiamiento y apoyo a los profesionales de la atencion primaria. Los farmacéuticos
son profesionales de la salud con alto nivel de formacion que a menudo tienen un
estrecho vinculo con la poblacion local, que les otorga un alto nivel de confianza. La red
de farmacias permite multiplicar el acceso de la poblacion a multitud de servicios,
descongestionando los centros de atencion primaria en esta situacion excepcional pero
también en nuestro contexto habitual. Son aliados de los médicos, las enfermeras y de
todo el equipo sanitario.

Con la formacion adecuada, los farmacéuticos pueden administrar con seguridad las
vacunas Yy ayudar a aliviar la presion sobre nuestro sistema de salud, como se esta
haciendo ya en la actualidad en paises vecinos como Francia o Portugal.

Posibles servicios

» Campanas de vacunacion

* Pruebas diagnosticas

* Test diagnostico

* Seguimiento farmacoterapéutico
* Adherencia a los tratamientos

¢ Qué ventajas e inconvenientes tendria la implantacion de un sistema de
devolucion o retorno (tipo “clawback”) para que parte de los descuentos obtenidos
en la cadena de distribucion del medicamento se trasladen al SNS?

No es necesario cambiar el sistema.

El descuento comercial se da por dos motivos:

* Motivacion a la farmacia para comprar a un proveedor concreto

* Motivacion a la farmacia para optimizar sus pedidos y facilitar la logistica del
distribuidor

La farmacia considera el descuento adicional como un beneficio y por lo tanto paga
Hacienda segun el descuento que se le da. Con lo que parte de este descuento ya acaba
en la administracion.

¢ Qué ventajas e inconvenientes plantea la integracion vertical entre las
distribuidoras mayoristas de medicamentos y las oficinas de farmacia? En este
sentido, ¢como ve la prohibicién de integracion vertical que impone la regulacion,
salvo en aquellas cooperativas o sociedades de distribucion que cumplan ciertos
requisitos, entre los que se encuentran que fueran fundadas antes del 28 de julio de
20067

Consideramos que el modelo actual funciona correctamente.



